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养老金融财富规划—ReFi 养老软件实操示例 
 

为便于阅读，本文将实践中可能面临的复杂客户信息梳理为表格形式，然后展

示通过“ReFi 养老”软件整理后的效果。 

一、使用“ReFi 养老”进行数据收集、分析与预测 

1．家庭成员和资产信息的收集与整理 

赵博（43 岁）与柳林（43 岁）夫妇均在天津工作。 

二人社保养老金信息如下： 

表 1 客户社保信息 

 

参保人 社保养老金账户余额  缴费年限（含视同缴费） 

赵博 28 万元 18 年 

柳林 13 万元 18 年（10 年视同） 

 

客户家庭资产信息如下： 

表 2 客户家庭资产信息 

 

资产类别 金额（/市值) 

金融资产 

活存及货币市场基金 20 万元 

大额存单（1 年后到期） 60 万元 

固收类银行理财产品 240 万元 

权益类混合型基金 76 万元 

黄金 43 万元 

房产 

房产 1（天津市中心）：公积金贷款刚结清，一家人自住 700 万元 

房产 2（秦皇岛 ABC 社区）：剩余商贷 50 万元，剩余还款期限 5

年，等额本息还款约 1 万元/月，对外出租中 
300 万元 

汽车 津牌，已买 5 年 25 万元 
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图 1 “ReFi 养老”软件对客户家庭成员信息及资产信息的整理及展示 

 

2．家庭成员收支信息的收集与整理 

除前述每月房贷支出外，家庭过去一年收支信息如下表： 

 

表 3  客户收支信息 

收入 金额 (万元) 支出 金额 (万元) 

工作收入-赵博 48（弹性大） 生活支出-赵博 10 

工作收入-柳林 23（相对稳定） 生活支出-柳林 15 

理财收入-金融资产收益 10 赡养支出-赵父母 4.8 

理财收入-房产 2 租金 6 赡养支出-柳母 4.2 

  子女教抚费用 20 

收入合计 87 支出合计 54 
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图 2 “ReFi 养老”软件对客户家庭成员收支信息的整理及展示 
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二、使用“ReFi 养老”进行财务诊断并制定解决方案 

本段展示“ReFi 养老”软件对客户养老现金流的缺口发生时点、缺口规模、收

支构成等信息提供的诊断结果。 

1．客户养老目标收集与养老现金流预测 

 

 

表 4 客户养老财务目标 

 

图 3 “ReFi 养老”的养老目标收集与养老现金流预测 

 

养老目标 具体内容（均为现值）  

基本生活 退休后家庭首年支出 18万元，其中赵博为 8万元、柳林 10 万元 

医疗费用 
退休后首年医疗支出赵博 5万元，柳林 3万元，持续 10年；退休后第 11 年开始

至各自终老，赵博医疗支出为 8万元、柳林 5万元 

居住与护

理安排 

方案一：天津居家养老+帮助子女带娃+70 岁聘请家政。若子女在天津当地结婚，

则在天津居家养老，需要时可以帮助儿子女儿照料孩子，闲暇时可以到 ABC 社区

度假（即 ABC 社区房产出租至赵博退休前一年）；二人 70 岁以后聘请家政，费用

10 万/年（二人合计），直至终老。（以下截图以方案一为例示意） 

方案二：ABC 社区+75 岁入住养老院。若子女在外地定居，二人退休后（即赵博退

休当年）会把天津市中心的房子出租（租金收入 15 万/年），到 ABC 社区的房子

居住；自二人 75 岁起入住秦皇岛养老院，费用预估 8万/人/年。届时 ABC 社区的

房子也出租，租金预计 6万/年。 

旅游预算 
一直忙于照顾老小，老人终老后，二人计划从 65岁起每年 1次国内外旅游，预

算 2 万元/人/年，持续 5年 
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2．客户养老保障缺口诊断 

赵博、柳林均已参加天津社保长期护理险（暂无需个人缴费）。柳林职业年金

已缴费 8年，目前职业年金个人账户余额（含单位缴费部分）约 19 万元。 

 

表 5 客户家庭成员保险配置信息 

 

二人刚结清住房公积金贷款，现账户余额为 0。 

家庭现有商业保单信息如下： 

 

图 4 “ReFi 养老”生成的家庭成员养老保障缺口测算 

  

投保人 产品 

被保险人/

生存保险

金受益人 

死亡保

险金受

益人 

保费

（元/

年） 

保额/基

本保额*

（元） 

保险

期限 

缴费

期限 

剩余

缴费

期限 

保单现

金价值

（元） 

赵博 
终身寿险

(分红型） 
赵博 柳林 18,000 270,000* 终身 20 年 15 年 54,000 

柳林 重疾险 柳林 赵博 6,200 300,000 终身 15 年 10 年 9,300 
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3．客户养老财务满足度测算与投资收入模拟 

基于上述客户信息的整理，“ReFi 养老”提供养老财务满足度等诊断结果和资

产收益模拟结果，帮助参赛者生成初步规划方案，并为下一步的方案优化调整提供

参考。 

 

 

图 5 “ReFi 养老”生成的养老满足度测算及资产收益预测 
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三、使用“ReFi 养老”生成养老财务规划报告 

1．客户家庭特征及养老目标分析 

“ReFi 养老”报告书中将客户按照家庭生命周期阶段进行划分，并梳理各阶

段的养老目标和缺口情况。 

 

图 6 “ReFi 养老”报告书-客户特征 
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2． 客户养老资产分析 

“ReFi 养老”报告书分析客户现有大类资产组合情况，并根据各类资产的可

参考收益率预测未来客户养老账户的资产走势。 

 

图 7 “ReFi 养老”报告书-养老资产现状 

 

3．客户家庭养老缺口核定 

“ReFi 养老”报告书按照养老金缺口、总资产缺口、养老财务满足度等维

度，直观展示客户养老的缺口绝对值和相对值指标。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

图 8“ReFi 养老”报告书-缺口测算 
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4．客户家庭养老解决方案——资产配置 

“ReFi 养老”报告书根据客户的年龄、风险偏好、投资习惯等因素，结合风

险平价模型生成大类资产配置建议，并根据乐观、中性、悲观三种未来预期对该

投资组合的效果进行模拟。 

 

 

图 9 “ReFi 养老”报告书-大类资产配置建议 
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5．客户家庭养老解决方案——保障诊断 

“ReFi 养老”报告书总结并诊断客户家庭成员保险配置方案的效果。 

 

图 10 “ReFi 养老”报告书--保障测算 
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